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Cuatrovoces, tres empresas, una sola
tarea: Estudios de Impacto Ambiental

Unestudio puede
costarhastaUS$ 4
millones.
Elaborarlolleva
untrabajo demas
deunano.

sandra.alvarado@diariogestion.com.pe

Hoy, masquenunca, lamira-
dasehaposado sobre los Es-
tudiosde Impacto Ambiental
(EIA). Suobligacién seimpu-
soenladécadade 1990.Pero
quésonestosdocumentos, ca-
pacesde determinar lavida
oelolvido deun proyectomi-
nero. Consultorasencargadas
deconcretarestatarea,yque
hasta ahora habian optado
por mantener un perfil bajo
conversaron con Gestion pa-
radespejar muchasdudas.

ElEIAesundocumento en
el que se describe el proyec-
to, losalcances desde su con-
cepcion hasta su cierre, y
evaltalosimpactos ambien-
tales cuando entra en fun-
cionamiento, explica Felipe
Riquelme, gerente de opera-
ciones de Amec Foster
Wheeler.

Tiene dosmomentos: Elle-
vantamiento de la informa-
cién enel campo, sus condi-
cionesfisicas bioldgicas y so-
ciales, al que se denomina
Linea Base. Luego, se siste-
matiza dichainformacién a
nivel de factibilidad. “Allisi-
mulamos el proyecto en sus
tres periodos: construccion,
operacién y cierre”, afiade
Riquelme.

Estos estudios pueden to-
marentre unafioyunafioy
medio;larazén es quesere-
quiere de informacién esta-
cional, sefialaMarthaLy, so-
cia ydirectorade Golder As-
sociates Peru.
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Laconsultora
tieneelrol,

sies realmente
independiente,
demanejarlas
expectativasdetodos
estosactores, dela
poblaciony elcliente”.

CARLOS BARRANTES

AMEC FOSTER WHEELER
i —
‘ ‘ Seestaavan-
zando enpoder
incluirdentrodelEIA in-
dicadoresdemedidas
que permitancontrolar
lascompensaciones so-
ciales y que sean medi-
bleseneltiempo”.
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‘ ‘ Lainnovacion
tecnolégica ha
llegadoalosEIA. Por
ejemplo, yausamos
satélites paraobtener
informacién delos cau-
dalesdelascuencasde
losrios”.

FELIPE RIQUELME
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—— -+
‘ ‘ Alpresentarun
ElAalapobla-
cion, sebusca llevarlo
con unlenguajeentendi-
ble, pues eldocumento,
ademdsdeextenso, no

esfacildeentenderpara
losciudadanosde apie”.

Camino hacia la ventanilla inica a cargo del Senace
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CAMBIOS. Siserevisa el
nlmero de consultoras
autorizadasparaelaborar
EIA,deacuerdo alMiniste-
riode EnergiayMinas, es-
tassumani169. Ennuestro
pais adiferenciadeotros,
como Chile,dondeexiste

unaventanilladnica, losEIA
sonrevisados yautorizados
demanerasectorial, detalla
Marthaly.

Estoserdasi hasta queca-
dacarteratransfierasusfun-
cionesalServicioNacionalde
Certificacién Ambientalpara

las Inversiones Sostenibles
(Senace), que harael papel
deventanillaunica.
Alrespecto, AliciaRome-
rosefalaque estoimplica-
ra que lainstituciénacargo
cuenteconespecialistaspa-
ratodoslossectores.

Romerosostieneque los
avances tecnoldgicos nos
permitirdnmirarconotros
ojoslosEIA, puesahorapo-
demos aproximarnos mas
alarealidad. “Nos permite
ser objetivos y no subjeti-
vos”,acoté.

Uno de los obstéculos, re-
fiere Ly, eslafaltade dataofi-
cial de los indicadores am-
bientales sociales de las zo-
nas donde se desarrollanlos
proyectos.

Multidisciplinario

Ensudesarrollointervienen
profesionales de multiples
disciplinas, desde biologia,

hidrogeologia, arqueologia,
y también mano de obra no
calificada. Pueden llegar a
participarhasta masde 100
personas, refiere Alicia Ro-
mero, gerente socioambien-
talde MWH.

Contactoycredibilidad
Romerosefialaquelaempre-
sainiciala etapaderelacio-

namiento con la poblacién
durante la fase de explora-
cién. “Estonosdacapacidad
paraacercamos alas pobla-
ciones cuando se desarrolla
laLineadeBase”, agrega.

¢Y como hacen para esta-
blecer laindependencia de
lasconsultoras pese ahaber
sido contratadas porlas em-
presas mineras?

Lysenalaqueesaesunadi-
ficultad adicional, y afirma
que no basta con decir “soy
independiente”. “Anosotros
nos ayuda decir que no nos
interesa hacerle un favor a
unacompafifa, porque noso-
tros somos unaempresa con
unnombre global. Lo que ha-
gamos acd tendrd repercu-
sion fuera del Perd”, refiere.

CarlosBarrantes, gerente
deldreaambientalysocialde
AmecFoster Wheeler, indica
que unadelas alternativas
quehanplanteadoalosclien-
tes esinvolucrar ala pobla-
cién desde que seinician los
trabajos.

“Ellos son participesyusa-
mosnuestromejor lenguaje
y conocimiento para que
puedan entender de que se
trata un EIA”, agrega.

Muchas veces se escucha
quelosEIAhansido observa-
dos. Al respecto, Barrantes
explica que muypocasveces
sucedeenlapartelegal,ymas
biensiseobservalapartetéc-
nica. “Loscriterios que usaca-
daempresa consultoraave-
cessondiscutibles”, sefiala.

“Los procesos no son per-
fectosylaobservacién en si
misma no es mala, sino es
una consultaounaduda, un
punto de vista distinto. Vale
decirque esun proceso para
enriquecer el documento”,
agregaRiquelme.

Loscontratos

Elvalor de un EIA depende
de la envergadura del pro-
yecto. Puede llegar a costar
entre US$ 1 millény US$ 4
millones.

Enelcasodelitemdelasob-
servaciones, al no conocerse
elnivel deesfuerzoqueimpli-
canresolverlas, se planteauna
adenda o se estima determi-
nado monto paraincluirloen
el contrato, explicaRomero.

Ademas, dependiendo de
cada consultora, existe el
proceso de monitoreo, afin
de ver como se desarrolla el
cumplimiento de los conte-
nidosdel EIA.

“Eldesafio eseldarle se-
guimiento durante la vida
atil del proyecto y del cie-
rre”, destaca Barrantes, aun-
que quien se encarga de ha-
cerlono necesariamente es
la empresa que elabord el
EIA.



