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Recursos naturales,
diversificacion y nuevos
motores de crecimiento
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'n reciente estudio (1) sibien

presentaevidenciasdequela

explotaciondeladotaciénde
recursosnaturaleshacontribuidoal
crecimiento econémicodelasregio-
nes (aunque con efectos diferencia-
dosentreellas), estano ha contribui-
dodemanerasignificativa, viacana-
les de oferta, ala generacion de em-
pleoenlossectoressecundariosyter-
ciarios. Mas aun, las inversiones en
dichaexplotacién mantienenlacon-
centracion en pocos productosdela
ofertaexportable peruana.

Existen muchos argumentos que
sefialan que diversificacion produc-
tivaydelaofertaexportableson ‘bue-
nas’ parael crecimiento, particular-
mente porque evitadrasticasreduc-
cionesdel productoantecaidasdelos
preciosinternacionalesdelos princi-
palesproductos primarios de expor-
tacion. La btisqueda de ‘nuevos mo-
tores’ al crecimiento via diversifica-
ciénnopuedebasarse, sinembargo,
en esloganes tales como ‘se necesita
incrementos de productividad o de
competitividad’ o ‘sedebe profundi-
zarladiversificacién hacia productos
agropecuarios y/o agroexportado-
res’. Elprimerorequierelaidentifica-
cion de los sectores o productos que
tienen aumentarla productividad, y
elsegundo profundizaladependen-
ciadelaoferta peruanaenlaexplo-
tacién derecursosnaturales.

Unaprimeretapaparalograrladi-
versificacion eslaidentificacién por
partedel capitalempresarial privado
(ymuchodeeste capitalseesperaque
emerjadesde las escuelas de nego-
cios) de productososervicios poten-
cialmenterentables que explotenlas
fuentes de ventajas comparativasy
competitivas de que dispone el pais

(recursos naturales y no naturales).
Identificadoslos productos/servicios,
serequiere ‘resolver’las potenciales
‘fallasodistorsionesde mercado’que
surjanprevioalduranteydespuésdel
procesooetapade produccion. Enes-
taresolucion se puede necesitarla‘in-
tervencion’del Gobierno (ensustres
estamentos: central, regionalylocal)
parareducirlosefectosdeestasfallas.

“Identificadoslos
productos/servicios,

serequiere ‘resolver’

las potenciales

‘distorsiones de

’»

mercado’”.

Dadalaestructura productivaac-
tualdelaeconomia,la gamade pro-
ductos/servicios que potencialmen-
te podrian convertirse en futuras
fuentesde crecimientoy desarrollo
econdmico es enorme. Un conjunto
deestoshasido sugerido por exper-
tos de Harvard, los cuales se basan
enlallamada ‘red de espaciode pro-
ductos’, donde se ‘ordenan’los pro-
ductos de acuerdo a las ventajas
comparativasysudistanciaconres-
pectoalas materias primas. Produc-

tos mds cercanos a estas son los que
tienen mayor probabilidad de serex-
plotados rentablemente, sujetos ala
superacion de las fallas de mercado
que surjan del proceso productivo.
Asi, porejemplo, enel estudio citado,
seencuentraque de mineralesde co-
bre se puede obteneryexportar pro-
ductostales comoldminasytuberias
de cobreyarticulosde cocinaysani-
tariosde cobre.

Otro conjunto de productos/servi-
cios,nodependiente de recursosna-
turales, esatravésde cadenas globa-
les de valor, particularmente a base
de exportaciones verticalmente in-
tegradas (tradicionalmente denomi-
nadas etapas de ensamblajes). Este
tipode ‘productos de altaintensidad
tecnolégica donde la tltima etapa
productiva esintensiva en el usode
mano de obra’ han sido explotados
por los tigres asiaticos, incluyendo
China. Elcomercio de hoy, segtin ci-
frasde Naciones Unidas, esdomina-
doporestascadenas.

En consecuencia, las ‘oportunida-
des’dediversificacion productivason
multiples, loque serequiere es capaci-
dad empresarial paraexplotarlasydel
Gobiernoparafacilitarlassinseleccio-
narlasodirigirlas.

(1): “Recursos naturales, diversifi-
caciénycrecimientoregional enel Pe-
rd”.M.D. Tello, InformeFinal, CIES.

Interconexion
eléctrica Peru-Chile

Interconectar dos sistemas
eléctricos consiste en unir
mediante activos de transmi-
sién eléctrica dos sistemas
que operan en forma inde-
pendiente. Lasinterconexio-
nes eléctricas son elementos
esenciales del desarrollo de
unsistema eléctriconacional
yregional. Susventajasinclu-
yenrespaldo mutuo, optimi-
zacion delaoperacion, diver-
sificacién de las matrices de
suministro, mayor accesoy
competenciaen generacion.

Los sistemas eléctricos se
desarrollan como respuesta
alanecesidad de suministro
azonasgeograficasdistantes
unas de las otras. En su pri-
mera etapa, los sistemas de
suministrodeelectricidad se
configuran a base de una o
unas pocas centrales cerca-
nasaloscentrosde consumo,
ciudades y grandes indus-
trias. Cada sistema eléctrico
sedesarrollaindependiente-
mente comorespuestaal cre-
cimientodelademanda, bus-
cando abastecerla aminimo
costoy con criterios de segu-
ridadycalidad de suministro.

Conelagotamiento o enca-
recimiento de los recursos
energéticos cercanos se hace
necesario construirnuevasli-
neas de transmision hasta
nuevas centralesenzonasca-
da vez mas remotas. Con el
tiempo, resultarazonable pre-
guntarsesilainterconexiénde
estossistemasindependientes
resultaventajosa, encuyocaso
unanueva interconexion re-
sulta eventualmente en un
nuevo Sistema Eléctrico Na-
cional. Elmismoraciocinioes
valido para interconexiones
regionales, en este caso espe-
cial Peru-Chile.

Lasinterconexioneseléctri-
cas son necesariasy una evo-
lucién natural delos sistemas
eléctricos. Ellas permiten op-
timizar el uso de losrecursos
energéticosdisponibles, diver-
sificarlasmatricesde suminis-
tro, proveer respaldo mutuo,
posibilitarmayoreseconomias
deescala, entre otros.

Ricardo Arias Velasquez

rariass@REP.com.pe

Estimado Ricardo:

Se tendria que evaluar las
ventajas de enlazarnos con
Chile.
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Lapreguntadehoy:

¢Creequelarebajatributaria“gatillara”
proyectosquequedaronenstand-by?

Creo que larebaja tributaria
tendrd un efecto multiplica-
dor, yaquetantolasempresas
como las personas tendrdn
masdisponibilidad dedinero,
queloasignardnal consumo.

Rosangela Olivares Peila

rosolivaresp@gmail.com

La preguntade mafiana:

No creo que larebaja de im-
puestos genere que el Estado
recaude menos, porque la
mayor disponibilidad de cir-
culanteincentivarael consu-
mo, que generapago del IGV.

Antony Recoba Tapia

tonyrecoba66@hotmail.com

¢{Estadeacuerdoconlaobligatoriedad delusodelibros

electrénicosenlasempresas?




